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FICHA 2378117 FORT EN PROD Y COM DE PROD Y SERVI
RURALES - DISTRACCION —CORREGIMIENTO DE LA DUDA

SEPTIEMBRE DE 2021

PLANTILLA PROYECTOS PROCTIVOS.

ACTIVIDAD:

DESARROLLAREMOS LA PLANTILLA DE LOS PROYECTOS PRODUCTIVOS, ESTIMADO (A)
APRENDIZ: EL FORTALECIMIENTO Y APOYO A LOS PROYECTOS PRODUCTIVOS DE
PRODUCTOS Y SERVICIOS RURALES PERMITE DINAMIZAR LA ECONOMIA DE LAS ZONAS
DE VEREDAS DEL MUNICIPIO DE DISTRACCION (CORREGIMIENTO DE LA DUDA).

ENTENDIENDO QUE UN PROYECTO ES UNA PLANIFICACION, QUE CONSISTE EN UN
CONJUNTO DE ACTIVIDADES A REALIZAR DE MANERA ARTICULADA ENTRE Si, CON EL FIN
DE PRODUCIR DETERMINADOS BIENES O SERVICIOS CAPACES DE SATISFACER
NECESIDADES O RESOLVER PROBLEMAS, DENTRO DE LOS LIMITES DE UN PRESUPUESTO Y
DE UN PERIODO DE TIEMPO DADOS.

LEER LOS DOCUMENTOS DE LOS PROYECTOS PRODUCTIVOS INVESTIGAR Y DESARROLLAR
LA TEMATICA E IMPLEMENTARLA FORTALECIONDO NUESTROS PROCESOS DE
FORTALECIMIENTO DE LOS PRODUCTOS Y SERVICIOS EN LA RURALIDAD Y TOMAR
EVIDENCIA FOTOGRAFICA.

ESTA ACTIVIDAD DEBERAN SER REALIZADA EL DIA JUEVES DURANTE EL HORARIO
ACORDADO PARA NUESTROS ENCUENTROS PRESENCIALES DE (08:00 AM 12:00 PM).

IMPLEMENTACION EN LA FORMACION DE LAS NORMAS DE BIOSEGURIDAD Y DAR
CUMPLIMIENTO PARA CONTROLAR LA PROPAGACION DEL VIRUS DEL SARS COV 2 O
COVID 19, APLICANDO DISTANCIAMIENTO SOCIAL, EL LAVADO DE MANOS Y EL USO
OBLIGATORIO DE TAPABOCAS.
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FICHA 2378117 FORT EN PROD Y COM DE PROD Y SERVI
RURALES - DISTRACCION —CORREGIMIENTO DE LA DUDA

DESARROLLO DE ACTIVIDADES

VISITA DE CAMPO PARA VERIFICAR LAS INSTALACIONES PARA
EL MONTAJE DE LA IDEA DE NEGOCIO Y/O FORTALECIMIENTO
DE LAS UNIDADES PRODUCTIVAS EN EL SECTOR
AGROPECUARIO, COMERCIO Y SERVICIO EN CONVENIO CON
LA EMPRESA “BEST COAL COMPAMY” “BCC”,
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DESARROLLO DE ACTIVIDADES
3.7. METODOLOGIA

3.7.1. ACTIVIDADES

3.7.2. CRONOGRAMA DE ACTIVIDADES

3.7.3. MONITOREO
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EN ESTE PUNTO LOS APRENDICES ESTABLECEN EL ORDEN JERARQUICO DE LAS
ACTIVIDADES NECESARIAS PARA LOGRAR LA EJECUCION DEL PLAN DE NEGOCIO, DESDE
LA CONSTRUCCION DEL PLAN DE NEGOCIO HASTA LA PUESTA EN MARCHA Y VENTA DEL
BIEN O SERVICIO. LAS ACTIVIDADES ANTES MENCIONADAS DEBEN IR DENTRO DE UN
CRONOGRAMA, EN UN PROYECTO LA PLANEACION ES LO MAS IMPORTANTE POR QUE
DEFINE CLARAMENTE EL TIEMPO QUE SE LLEVA LA EJECUCION Y PERMITE LOGRAR LAS
METAS PROPUESTAS. LAS ACTIVIDADES DEBEN IR EN ORDEN DE EJECUCION Y TENER LA
FECHA EN QUE SERAN REALIZADAS. MENCIONAR CADA CUANTO SE LE HARA
SEGUIMIENTO AL CUMPLIMIENTO DE CADA ACTIVIDAD PROPUESTA EN €EL
CRONOGRAMA.
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DESARROLLO DE ACTIVIDADES
3.8. INVERSION,
3.8.1. CAPITAL
3.8.2. ACTIVOS FIJOS

3.8.3. MATERIA PRIMA
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EN ESTE PUNTO LOS APRENDICES MENCIONAN EL CAPITAL CON EL QUE CUENTA EL
PROYECTO, CAJA MENOR, BANCOS, APOYO DE OTRAS INSTITUCIONES, EN FIN
MENCIONAN EL CAPITAL CON EL QUE CUENTA EL NEGOCIO PARA SU COMIENZO O PARA
SU FORTALECIMIENTO. MENCIONAN LAS MAQUINARIA, EQUIPOS, UTENSILIOS PARA EL
NEGOCIO, MENCIONAN LOS QUE TIENE CON SU VALOR ECONOMICO ESTIMADO SEGUN
EL USO QUE LLEVE EL EQUIPO O MAQUINARIA Y CALCULE EL TOTAL EN ACTIVOS FlJOS. SI
AUN NO TIENE EQUIPOS MENCIONAN LOS QUE NECESITAN PARA SU PUESTA EN MARCHA
CON SU VALOR DE COMPRA Y LOS INSUMO BASE PARA LA ELABORACION DEL BIEN O
SERVICIO, MENCIONAN CON CUANTO INVENTARIO CUENTA. SI NO LO TIENE MENCIONAN
LA MATERIA PRIMA QUE NECESITA PARA LA ELABORACION DE SU BIEN O SERVICIO,
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